Harmonogram
Nazwa Beneficjenta: Warminsko-Mazurski Zaktad Doskonalenia Zawodowego w Olsztynie

Placowka realizujgca kurs: Centrum Edukacji w Olsztynie

Numer projektu: FEWM.07.02-IP.01-0039/25

Tytut projektu: Kobiece kadry ksztattujg przysztosc!

Nazwa szkolenia zawodowego/kursu: Posrednik nieruchomosci
Nr kursu: 1/145/2026

Uczestnikéw: 1 w tym kobiet: 1, mezczyzn: 0

Termin realizacji: 01.04.2026-07.05.2026
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1. Harmonogram

Data Godziny realizacji " Miejsce realizacji zajeé/nazwa instytucji
o . . Temat zajeé - en Lt
realizacji zaje¢ od-do (miejscowosé, ulica, nr lokalu)
01.04.2026 17:45-19:15 I?osrednlctvsllo_w obrocie qleruchomo§0|am| - gtyka} pracy. Proces pozyskiwania i sprzedazy ul. Mickiewicza 5: Olsztyn
nieruchomosci - etapy. Zrodta pozyskiwania klientow
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 F_’osredmctvyo_w obrocie qleruchomo§C|am| - gtykq pracy. Proces pozyskiwania i sprzedazy ul. Mickiewicza 5: Olsztyn
nieruchomosci - etapy. Zrédta pozyskiwania klientow
Praca z przekonaniami na temat pracy w posrednictwie nieruchomosciami. Wizerunek agenta
15.04.2026 17:45-19:15 nieruchomosci. Sposoby budowania zaufania w kontakcie z klientami (pierwsze ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
wrazenie/dopasowania/parafraza)
19:15-19:20 PRZERWA
Praca z przekonaniami na temat pracy w posrednictwie nieruchomosciami. Wizerunek agenta
19:20-20:05 nieruchomosci. Sposoby budowania zaufania w kontakcie z klientami (pierwsze ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
wrazenie/dopasowania/parafraza)
Rola pytan w sprzedazy. Rodzaje pytan stosowanych w kontakcie z klientem. Zasady zadawania
18.04.2026 10:45-12:15 pytan. Motywatory wiascicieli nieruchomosci (sprzedaz nieruchomosci i nawigzanie wspétpracy z  |ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
agentem)
12:15-12:20 PRZERWA
Rola pytan w sprzedazy. Rodzaje pytan stosowanych w kontakcie z klientem. Zasady zadawania
12:20-13:05 pytan. Motywatory wtascicieli nieruchomosci (sprzedaz nieruchomosci i nawigzanie wspotpracy z  |ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
agentem)
20.04.2026 17:45-19:15 Analiza s_ytuaCJl a _badar_ue potrzeb.’ S_.truktura etapu analizy klienta. Ocena nieruchomosci. Poznanie ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
motywacji wtasciciela nieruchomo$ci
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 Analiza s_;_/tua(:!l a padar_ue potrzeb.’ S_truktura etapu analizy klienta. Ocena nieruchomosci. Poznanie ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
motywacji wlasciciela nieruchomosci
24.04.2026 17:45-19:15 Poruszanle_ problematycznych zagadnien. Ustalenie przebiegu spotkania. Warsztat z rozmowy ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
pozyskowej
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 Poruszame_ problematycznych zagadnieh. Ustalenie przebiegu spotkania. Warsztat z rozmowy ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
pozyskowej
25 04.2026 10:45-12:15 Wyiaqznqsc Vs umowa otwarta (zalety/wady). Elementy ustugi posrednictwa. Struktura prezentac;ji ul. Mickiewicza 5: Olsztyn
ustugi posrednictwa
12:15-12:20 PRZERWA
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Wytgcznos¢ vs umowa otwarta (zalety/wady). Elementy ustugi posrednictwa. Struktura prezentacji

25.04.2026 12:20-13:05 o . ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
ustugi posrednictwa
28.04.2026 17:45-19:15 Stqutura flnallzgcn spotkania pozyskanego. Praca z obiekcjami klienta. Prezentacja nieruchomosci ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
z klientem kupujgcym
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 Strgktura flnallngJl spotkania pozyskanego. Praca z obiekcjami klienta. Prezentacja nieruchomosci ul. Mickiewicza 5: Olsztyn
z klientem kupujgcym
29.04.2026 17:45-19:15 E;))//gotowame i wypromowanie oferty. Cykl pracy z ofertg. Organizacja dnia otwartego. Korekta ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 Eéﬁ);gotowame i wypromowanie oferty. Cykl pracy z ofertg. Organizacja dnia otwartego. Korekta ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
06.05.2026 17:45-19:15 Przygotowan!e do rozmowy telef9n|cznej. Obiekcje na etapie zimnego telefonu. Struktura rozmowy. ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
Przygotowanie do spotkania z klientem
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 Przygotowan!e do rozmowy telef_onlcznej. Obiekcje na etapie zimnego telefonu. Struktura rozmowy. ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
Przygotowanie do spotkania z klientem
07.05.2026 17:45-19:15 Weryflkagg sta’nu prawnego meruchomosq. Niezbedne dokumenty do sfinalizowania umowy. ul. Mickiewicza 5; Olsztyn
Aktywnosci posrednika - sukces w zawodzie
19:15-19:20 PRZERWA
19:20-20:05 Weryfikacja stanu prawnego nieruchomosci. Niezbedne dokumenty do sfinalizowania umowy. ul. Mickiewicza 5: Olsztyn

Aktywnosci posrednika - sukces w zawodzie
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